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SINTESI

Navigare nell’Oceano dei Risultati è più Facile con Noi, il Salva Aziende 2024

Un business plan ben fatto è fondamentale per il successo dell'azienda. In base alle
statistiche, molte aziende falliscono per mancanza di mercato per il loro
prodotto/servizio, soldi o problemi del team.

Un report di Harvard Business Review ha dimostrato che le imprese con un business
plan hanno maggiori probabilità di crescere del 30%. Il business plan è come una
mappa dettagliata che traccia il percorso del successo dell'azienda e deve essere
aggiornato regolarmente.

È essenziale definire la visione aziendale, analizzare il mercato, stabilire obiettivi SMART,
pianificare azioni dettagliate e monitorare/adattarsi. Un business plan intelligente è
un'arma poderosa per il successo aziendale.



IL VALORE DI REDIGERE UN BUSINESS PLAN DI SUCCESSO
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1. Chiarezza e Focus 

Il primo valore che un business plan di successo dona all'azienda è la chiarezza e il
focus. Questo significa che il business plan aiuta l'azienda a definire con precisione la
sua missione, i suoi obiettivi e le sue strategie per raggiungerli. Inoltre, il business plan
fornisce una roadmap dettagliata e chiarisce le azioni e le risorse necessarie per
raggiungere gli obiettivi prefissati.

2. Crescita e Sostenibilità degli obiettivi

Il business plan di successo fornisce una panoramica dettagliata delle opportunità di
mercato e delle tendenze future, fornendo così le basi per una pianificazione efficace e
un'analisi dei rischi. In questo modo, il business plan aiuta a prendere decisioni
consapevoli e a raggiungere l'obiettivo della crescita sostenibile dell'azienda.

3. Credibilità e Solidità Finanziaria

 Il business plan fornisce un'analisi dettagliata delle finanze dell'azienda e delle fonti di
finanziamento, dimostrando così la solidità finanziaria dell'azienda. Inoltre, il business
plan fornisce una visione chiara e strutturata delle strategie di sostenibilità e di reddito,
dimostrando così la credibilità dell'azienda.

4. Innovazione ed Agilità nelle scelte

Il quarto valore di un business plan di successo è l'innovazione e l'agilità dell'azienda. Il
business plan fornisce una panoramica dettagliata delle opportunità di mercato e delle
tendenze future, permettendo all'azienda di adattarsi rapidamente alle nuove esigenze
del mercato. Inoltre, il business plan fornisce uno stimolo costante all'innovazione e
all'agilità, incoraggiando l'azienda a sperimentare nuove idee e a cercare nuovi modi di
fare business.



PROGRESSI DELLE AZIENDE CHE INVESTONO NELLO SCRIVERE UN
BUSINESS PLAN DI SUCCESSO
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Gli investimenti nell'elaborazione di un business plan di successo rappresentano un
fattore chiave per i risultati positivi delle imprese. 

In ogni industria, le aziende che mettono a punto strategie in questo modo sono in
grado di raggiungere obiettivi da sogno e di crescere a livello nazionale ed
internazionale.
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COSA SERVE PER FARE UN BUSINESS PLAN DI SUCCESSO
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Analisi di Mercato

Definizione di Obiettivi e Strategie

Piano di Sviluppo di Servizi/Prodotti

Analisi Finanziaria

Prima di iniziare a pianificare il proprio business, è necessario effettuare
un'analisi approfondita di mercato per identificare le esigenze del
mercato. Il primo passo è quello di valutare la concorrenza, raccogliere
informazioni sui propri clienti ideali, identificare tendenze attuali e future
nel mercato e determinare come il business potrà soddisfare le esigenze
dei consumatori.

Una volta analizzata la concorrenza e il mercato, è importante definire gli
obiettivi aziendali, il piano di marketing e le strategie per raggiungere
questi obiettivi. Si tratta di valutare attentamente i propri obiettivi come
imprenditore e definire una strategia adeguata in grado di portare al
successo.

La pianificazione dei prodotti o dei servizi che l'azienda offrirà al
pubblico. In questa fase è necessario definire le caratteristiche dei
prodotti o dei servizi, i loro vantaggi distintivi e il valore che offrono ai
clienti potenziali.

In questa fase, il focus viene posto sulla gestione e sulla pianificazione
finanziaria. In particolare, si valutano i costi di produzione, le proiezioni
delle entrate, il bilancio e la pianificazione finanziaria a lungo termine.



COSA SERVE PER FARE UN BUSINESS PLAN DI SUCCESSO
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Pianificazione delle Risorse Umane

Marketing e Strategie di Vendita

Tecnologie ed Infrattutture

Analisi dei Rischi di Pianificazione
delle Contingenze

La pianificazione delle risorse umane è un passaggio fondamentale per
qualsiasi impresa, poiché consente di valutare le competenze e le
conoscenze dei dipendenti necessarie al successo del business. Qui si
definiscono anche le politiche di gestione del personale, le modalità di
retribuzione e i programmi di incentivazione.

Una volta che il prodotto o il servizio è stato sviluppato, è necessario
pianificare la strategia di marketing necessaria per promuoverlo e
aumentare le vendite. Si tratta di sviluppare campagne pubblicitarie,
realizzare strategie di SEO, social media marketing ed elaborare un piano
di vendita adatto al prodotto o al servizio.

È necessario valutare le tecnologie e le infrastrutture di cui l'azienda ha
bisogno, al fine di garantire la massima efficienza nella produzione e
nell'erogazione dei servizi. Questa fase comprende la valutazione dei
sistemi informatici, delle procedure operative e degli impianti necessari
per il funzionamento dell'azienda.

Una buona pianificazione delle contingenze prevede la valutazione di
questi rischi e l'elaborazione di un piano per evitare o mitigare eventuali
problemi. In questa fase si prevede una gestione avanzata della qualità e
dei processi al fine di prevenire situazioni a rischio.



GLI ELEMENTI CHE TI PORTANO NELLA CORRETTA CREAZIONE DEL
BUSINESS PLAN 
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Analizzando le politiche e le iniziative di 20 leader del settore pubblico e privato, il
nostro team di esperti ha identificato 14 elementi fondamentali per un approccio alla
corretta costruzione di un perfetto Business Plan.

Direzione

Ambizione Strategia e steps Organizzazione

Pilastri

Mindset Analisi Comunicazione Budget Decision
Making

Chiavi

Comprensione del mercato

Analisi degli strumenti

Sviluppo della strategia

Analisi del capitale umano

Analisi delle della comunicazione

Sviluppo della visione



Incontri di
valutazione e
comprensione

PROCESSO E SVILUPPO

Navigare nell’Oceano dei Risultati è più Facile con Noi, il Salva Aziende 2024

Pianificazione
Finanziaria

Tale attività fornisce una guida per la definizione degli obiettivi, delle strategie e dei
budget, aiutando inoltre a gestire il rischio di fallimento e a valutare le opportunità di
mercato e concorrenza.

Un piano d'affari ben scritto supporta il reclutamento di investitori a sostenere
finanziariamente l'impresa, l’inserimento di professionisti nel team, la visione aziendale
a medio lungo tempo.

La scrittura del Business Plan è un processo essenziale per lo sviluppo e la gestione di
una sana impresa che genera profitti.

Per tutti i settori dell’economia globale
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Implementazione
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PROCESSO E SVILUPPO
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Grazie alla tecnologia avanzata, il metatarso consente di creare un vero e proprio ponte
tra i due mondi e di sperimentare l'energia dell'incontro dal vivo, unita alla flessibilità e
alla comodità del digitale.

Imperium Group utilizza spesso sistemi di consulenza in modalità brido in quanto
consente di raggiungere obiettivi comuni e di arrivare più velocemente in maniera del
tutto efficace al risultato, portando l’azienda con cui lavora, ad gradino più in alto.

Sarà questo il futuro della consulenza? 



Consulente Gruppo di esperti

UN VALORE AGGIUNTO DURANTE LA CREAZIONE DI OBIETTIVI E
STRATEGIE
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 Imperium Group è un partner strategico ideale in grado di fornire all'azienda un
supporto personalizzato e completo in ogni fase del processo di consulenza, dalla
definizione degli obiettivi alla valutazione dei risultati.

Con il nostro supporto, le aziende possono raggiungere risultati superiori e crescere a
lungo termine, grazie alla loro esperienza e rapidità nella gestione delle problematiche.

Quali skill differenziano un consulente da un gruppo di
esperti consulenti

Conoscenza dei
processi

Gestione e creazione
di obiettivi

Esperti multi settore

Supporto maggiore

Focus personalizzato

analisi in profondità

Visione
caleidoscopio

Aumento delle
aspettative

Creatività

analisi

Comprensione



È IL MOMENTO DI CONTATTARCI
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Siamo pronti a ricevere la tua richesta da molti fronti. Ti metterò in ordine di preferenza
il modo in cui contattarci.

Come puoi contattarci?

E-mail info@imperiumgroup.it

Numero Verde 800 708 297

Sito Internet www.imperiumgroup.it/contatti

LinkedIn Imperium Group Italia

Instagram Imperiumgroup.it



www.imperiumgroup.itImperium Group - Business Consulting 


